BASES Y CONDICIONES
EMPRESAS DE BASE TECNOLOGICA CHACO

EMPRENDEDORES
ETAPA DE PREINCUBACION

1.- TERMINOS GENERALES

El Programa “EBT Empresas de Bases Tecnolégica Chaco”, tiene como propdsito detectar
equipos de trabajo con una idea de negocio y con las capacidades necesarias para llevarla
adelante y que puedan consolidarse como empresas de la economia del conocimiento que
impulsen el desarrollo econémico de la Provincia. Este proceso de desarrollo de Empresas
de Base Tecnoldgica consiste en tres etapas de: |.- Preincubacion (proyectos en etapa de
idea), Il.- Incubacion (emprendimientos en etapa temprana) y Ill.- Post Incubacion
(empresas consolidadas).

Los emprendedores que apliquen al Programa, obtendran el soporte para que su
Idea/Proyecto de negocio se encuentre en vias a convertirse en una empresa sustentable y
reducir en lo posible, el riesgo de fracaso habitual en empresas de etapa temprana.

Para este objetivo se plantea un trabajo conjunto con incubadoras de empresas (Bases y
Condiciones — Anexo Il) y una red de mentores del ambito privado con experiencia en
negocios, con quienes se realizaran actividades de capacitacién, asesoramiento y red de
contactos.

La etapa de Preincubacion es el primero de una serie de pasos que se llevaran adelante

hasta la constitucion formal de la empresa y el financiamiento con capitales mixtos mediante
la coinversion entre inversores privados y fondos aportados por el ICCTI.

2.- ELEGIBILIDAD

La convocatoria tiene como objetivo el desarrollo de Proyectos radicados en la Provincia del
Chaco que se basen en investigaciones cientificas, desarrollos tecnologicos e innovaciones
productivo/tecnolégicas (I+D+i) a través de las cuales el emprendimiento pueda promover el
desarrollo productivo con alto potencial de escalamiento o resuelva problemas vy
necesidades detectados en el mercado regional. Los Proyecto tienen que estar orientados
con los siguientes segmentos:

e Personas fisicas mayores de edad que, como equipo, deseen poner en marcha un
proyecto innovador, con el objetivo de constituir una empresa.



e Spin off universitarios: iniciativas empresariales en las que el fundador/a pertenece a la
universidad (docente, investigador y/o becarios), o bien en base a conocimiento o
tecnologia creada y propiedad de la institucion.

e Spin off empresariales o start up: proyectos empresariales innovadores o empresas ya
consolidadas que posean iniciativas de proyectos de inversién y de las cuales puedan
derivarse nuevas unidades de negocios y/o nuevas empresas a partir de la sociedad
matriz.

La operacion y desarrollo de los proyectos deben estar radicados en la Provincia del Chaco
para ser elegibles.

No podran ser beneficiarios:

Instituciones sin fines de lucro.

Dependencias gubernamentales.

Solicitantes que desarrollen actividad: Financiera, Seguros

Juegos de azar, empresas que Unicamente realicen inversion en sociedades,
inmobiliarias, servicios de organizacion y organismos extraterritoriales, empresas
que facturen en nombre y representacién de terceros (Comisiones).

Empresas que no tengan sede operativa o empleados registrados en Chaco.

No se admitiran proyectos de personas humanas o juridicas que se encuentren en
mora superior a 90 (noventa) dias por créditos y/o asistencias otorgadas por el
Fiduciaria del Norte S.A, por si 0 en su caracter de administradora fiduciaria, o el
ICCTL.

No se admitiran proyectos que se agoten en la investigacion.

3.- NATURALEZA DEL BENEFICIO

Los beneficios consistiran en:

A.- SERVICIOS PROFESIONALES

Como estimulo y promocion a los proyectos seleccionados, el ICCTI, a través de las
Incubadoras de Empresas o de manera directa, ofrece los servicios que se detallan a
continuacion:

Capacitaciones para los emprendimientos seleccionados en el desarrollo de plan de
negocio, instrumento indispensable para el desarrollo e implementacién de cualquier
proyecto.

Espacio fisico de uso compartido para el desarrollo de las actividades con acceso a
informacioén y servicios tecnolégicos, ambiente en el cual los preincubados puedan
compartir sus experiencias, reduciendo los riesgos que acompafian el inicio de una
empresa.

Asistencia técnica y tutorias.

Acceso a la red de vinculaciones del ICCTI.

Apoyo en las gestiones ante fuentes de financiamiento.



vi.  Acceso a la Red de Mentores de las Incubadoras y el ICCTI conformadas por
reconocidos empresarios y profesionales.

vii.  Acceso a las unidades académicas, investigadores y laboratorios vinculados a las
incubadoras locales y el ICCTI.

B.- APORTES NO REEMBOLSABLES

Se denomina ANR (Aporte No Reembolsable) a los fondos destinados al financiamiento
de proyectos cuyo objetivo sea desarrollar un prototipo funcional que convalide la
factibilidad técnica y el encaje problema-solucion del proyecto presentado y su posterior
desarrollo comercial.

El beneficio consistira en un Aporte No Reembolsable (ANR) para la elaboracion de un
prototipo a escala laboratorio. A esto se agregaran los servicios profesionales directos o a
través de las incubadoras que se pacten en el marco del Plan de Preincubacién. Como
contraparte, el equipo emprendedor se comprometera a participar de la totalidad del Plan de
Preincubacion.

Los montos tope de cada beneficio seran determinados por la Presidencia del Instituto por
Resolucion.

Gastos no Elegibles

EI ANR no podra aplicarse a los siguientes rubros:
1. Gastos generales y de administracién de los beneficiarios.
2. Reestructuracién de deudas, pago de dividendos o recuperaciones de capital ya
invertidos.
3. Transferencias de activos: adquisicion de acciones, de participaciones en el capital
social u otros valores mobiliarios, etc.
Pago de cesantias.
Retiro de socios, sueldos de directores de S.A. 0 S.R.L. que tributen sélo ganancias.
Capital de trabajo.
Compras de inmuebles.
Contribuciones en especie.
Alquileres.
0. Todo otro gasto innecesario e incompatible con el logro de los resultados previstos
en el proyecto.
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Los listados anteriores no deben considerarse taxativos, sino meramente indicativos. Los
gastos presupuestados no deben incluir el Impuesto al Valor Agregado (IVA).

4.- PROCESO DE PREINCUBACION:
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En esta etapa se les brinda a los proyectos seleccionados las herramientas necesarias para
validar sus ideas de negocio, confirmar su viabilidad comercial, determinar el encaje
problema-solucién y los prepara para llevarlas a cabo.

El plazo maximo de ejecucion sera de CINCO (5) meses con la posibilidad excepcional de
prorrogar el plazo hasta TRES (3) meses, una vez vencido el plazo inicial, previa aprobacion

del ICCTI.

El Plan de Preincubacion se realizara con el apoyo de las incubadoras y mentores, que les
permitira posteriormente realizar la puesta en marcha definitiva en la etapa de incubacién.
El Plan incluira como minimo las siguientes actividades:

a.- Etapas del Proceso de Preincubacion:

Firma del Convenio entre

ICCTI, Incubadora y Equipo Firmar Contrato

Emprendedor

Taller de Modelo de
Negocio

Cuestionario de Analisis del
Emprendimiento Potencial

Pruebas de Concepto,
Investigacién de Mercado

Busqueda de Patentes y
Taller de Propiedad
Intelectual.

Definicion y alcance del
prototipo de la solucion.

Desarrollo y Pruebas del
Prototipo

Canvas Propuesta de Valor

¢ Qué? problema que resuelve la
tecnologia, producto o servicio. s Con
quién? Analisis del equipo, colaboradores
y capacidades.

¢ A quién? Publico objetivo o target
identificado. ¢ Como? Organizacion del
negocio.

Lista de Clientes Potenciales,
Cuestionario para CP, Resultados de
Entrevistas con PC. Cuadro comparativo
de empresas competidoras o productos
sustitutos.

Resultados de la Busqueda.

Revision cualitativa y pivoteo del Plan de
Trabajo.

Prototipo Funcional. Pruebas en entorno
real.

Acuerdo tripartito entre
ICCTI, Incubadora y Equipo
Emprendedor.

Desarrollar una hipétesis de
los segmentos de mercado y
propuesta de valor.

Describir claramente la idea
de negocio

Validar la idea de negocio en
el mercado

Confirmar la ausencia de
impedimentos legales
basados en patentes de
terceros

Planificar la construccion del
prototipo o desarrollo a
escala laboratorio

Validar la viabilidad comercial
del producto.



Definir el modelo de negocio
8 Taller Modelo de Negocio Il Modelo de Negocio en torno a la tecnologia
desarrollada

b.- Resultados del Proceso de Preincubacion

Los resultados esperados para que el proyecto haya culminado exitosamente el proceso de

Preincubacion son los siguientes:

1. Haber determinado un encaje problema solucién, es decir, que exista una
oportunidad de mercado a través del desarrollo de la idea del equipo emprendedor.
2. Haber validado los segmentos de potenciales clientes de esa tecnologia.

Que el desarrollo no infrinja ningun registro de propiedad intelectual existente.

4. El equipo emprendedor ha participado y completado satisfactoriamente cada una de
las actividades del proceso de preincubacién, validado a través de informe del
mentor y obteniendo el aval de su cumplimiento por parte de la incubadora.

5. Laidea de negocios se haya presentado en un pitch-day.
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5.- DE LA PRESENTACION DE LOS PROYECTOS
a.- De la documentacién a presentar:

CV de miembros del equipo emprendedor

Fotocopias de DNI de los miembros del equipo emprendedor

Estatuto y acta de designacién de autoridades (solo para personas juridicas).
DDJJ respecto a la existencia o no de financiamiento para el mismo proyecto, por
parte de otra Institucion.

DDJJ de incompatibilidades, inhabilidades y conflicto de interés.

DDJJ de Domicilio (solo para personas fisicas).

Formulario de Inscripcién Pre Incubacién EBT ICCTI 2022

Plan de Inversion Prototipo
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b.- Canales de presentacion:

La presentacion de los proyectos se debera realizar a través del sistema TU GOBIERNO
DIGITAL, incorporando el servicio “ICCTI”, donde debera completar datos de identificacién
del Coordinador y/o Responsable del Proyecto.

6.- EVALUACION

La Comision Evaluadora estara conformada por un cuerpo de especialistas ad-hoc
previamente designados para tal fin pertenecientes a las incubadoras universitarias,


https://forms.gle/aLC5X9mXtowFJB7C8
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DCFPcDTiNxl9RmKnkhtIoZDA88CPLiqAY4ntElXmYIU/edit?usp=sharing

empresarios locales y equipo técnico del ICCTI. Dichos miembros seran designados por la
Presidencia del Instituto.

Se reunira a fin de evaluar los Proyectos que en su presentacion cumplan con los requisitos
formales (Criterios de Elegibilidad de la Convocatoria). Las presentaciones que no cumplan
con los requisitos seran desestimadas.

Proceso de Seleccion

Cada Proyecto sera evaluado por la Comisiéon Evaluadora.

El proceso de seleccion durara el plazo establecido en el Calendario de Actividades
indicado en esta Convocatoria. Al final del mismo la Comision Evaluadora emitira el informe
correspondiente, en el cual se estableceran los proyectos seleccionados, fijando un érden
de mérito. La Comision podra sugerir modificaciones en el monto asignable a los proyectos.

Criterios de Calificacion

En la primera convocatoria se seleccionaran proyectos para el proceso de Preincubacion.
Los proyectos se encuentran en etapa de ldea o Prototipo, sin validacion en el mercado. Se
evaluaran los siguientes criterios:

1. Originalidad o Grado de innovacioén en el proyecto propuesto.
Potencial de creacion de valor econdmico y grado de competitividad en el mercado.
Impacto social, econémico y/o ambiental positivo.
Interés Regional e Interés Estratégico para el ICCTI y las Incubadoras.
Interdisciplinariedad del equipo y calificaciones para implementar el proyecto.
Factibilidad técnica del proyecto.
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7.- ADJUDICACION

Los proyectos seran adjudicados por Instrumento Legal de la Presidencia, de acuerdo al
presupuesto asignado a cada convocatoria, siguiendo el érden de mérito de la evaluacion.
Los beneficiarios del financiamiento seran notificados por medios fehacientes. Para dar
inicio a la ejecucion del proyecto se firmara un Convenio entre los mismos, estableciendo
los derechos y obligaciones de las partes.

8.- GARANTIAS DE EJECUCION:

Previo a los desembolsos, e inclusive para el caso de solicitarse anticipo financiero, se
debera presentar un seguro de caucion que cubra el 100% del anticipo de los fondos
solicitados, como garantia de cumplimiento de la obligacién de rendir los fondos.

El tomador de la pdliza debera ser quien resulte administrador de los fondos, quien deba
contratar el seguro solicitado. El beneficiario sera el ICCTI, y los gastos de contratacion del
seguro no se consideraran gastos elegibles.



9.- RESERVA DE DERECHOS

El ICCTI se reserva el derecho de alterar el cronograma de la Convocatoria, en la medida
que las modificaciones no vulneren los derechos ya adquiridos de los integrantes de los
grupos de cada Proyecto. La participacion en esta Convocatoria implica el conocimiento y
aceptacion de las presentes Bases y Condiciones.

La presentacion de solicitudes por parte de los participantes para ser incluidos en el
Programa implica el pleno conocimiento y la aceptacion del contenido de las presentes
BASES.

La presentacién de una solicitud por el interesado y su recepcion no implica ni podra ser
interpretada como la asunciéon de obligacion alguna por parte del ICCTI o de las
Incubadoras.

La participacion al presente Programa es gratuita, no obstante, los gastos en que incurran
los participantes con motivo de la preparacion y presentacién de sus solicitudes y durante
todo el desarrollo de las actividades seran a su unica y exclusiva cuenta.

La informacion y documentaciéon obrantes en las solicitudes, y la presentada a
requerimiento del ICCT]I, tendran caracter de declaracion jurada y seran confidenciales.

El participante garantiza al ICCTI y las Incubadoras ser titular de los derechos sobre la
idea/proyecto presentado siendo unico responsable por reclamos de cualquier naturaleza
que pudieran surgir en relaciéon con la propiedad intelectual del mismo y se obliga a
mantener indemne al ICCTI y las Incubadoras a ese respecto. Asimismo, con la
presentacién en este Programa, el participante reconoce y asume el compromiso de
reservar el tiempo acorde para participar y asistir a las entrevistas, reuniones y actividades
que puedan tener lugar en el marco del mismo.

El participante No podra exigir al ICCTI y a las Incubadoras compensacién de ninguna
naturaleza con causa en su participacion en el presente Programa.

10.- AUTORIZACION PARA UTILIZACION Y DIFUSION DE IMAGENES Y CONTENIDOS

La aceptacion de las presentes bases y condiciones se manifiesta con la inscripcién al
presente Programa, e implica el consentimiento de las personas postuladas y participantes
seleccionadas para que el ICCTI y las Incubadoras utilicen sus datos (nombre, apellidos u
otros que los participantes aporten), asi como de su propia imagen (fotografia o video) y
voz, para la realizacién de cualquier actividad publicitaria, promocional o de marketing
relacionada con el Programa conforme lo establecido en la Ley N° 1.845 de Proteccion de
Datos Personales. La mencionada utilizacién de los datos, imagen o voz de los participantes
no importara para aquellos, derecho a remuneracion ni beneficio alguno. La participacion en
el presente Programa implica el otorgamiento de la autorizacién por el término de DOS (2)
afos.

Los postulantes seleccionados se abstendran de responsabilizar al ICCTI y las Incubadoras
o a sus funcionarios y los mantendran indemnes en caso de reclamos judiciales y/o
extrajudiciales, cualquiera fuera su naturaleza, tipo y monto, cuya causa tuviera origen en el



uso, modificacién y/o utilizacién indebida, que llevaran a cabo terceras personas de las
imagenes que se autoriza a difundir.

11.- INDEPENDENCIA DE PARTES

La participacion en el presente Programa no implica la creacion de vinculo laboral,
empresarial o societario ni de asociacién de ninguna naturaleza entre los participantes y el
ICCTI o las Incubadoras, por lo que se excluye cualquier presuncion de solidaridad entre
ambas en el cumplimiento de sus obligaciones. Asimismo, el participante es responsable de
sus respectivos actos u omisiones, ya sea que estos queden configurados por sus
dependientes o cualquier otro personal que le dependa. En el mismo sentido, en toda
circunstancia o hecho que tenga relacion con el presente Programa, los participantes,
mantendran la individualidad y autonomia de sus respectivas estructuras técnicas vy
administrativas, por lo que asumiran en forma particular e individual las responsabilidades
consiguientes.

12.- ETAPAS POSTERIORES AL PERIODO DE PRE-INCUBACION
A.- DE INCUBACION

Los proyectos que hayan completado todo el proceso de Preincubacion, pasaran de forma
directa al de Incubacion. incluiran, entre otros, los siguientes criterios de evaluacion y pasar
a la etapa de Incubacion:

1. Avances en la planificacion del negocio y desarrollo tecnolégico (solo para proyectos

que hayan pasado por el proceso de Prelncubacion).

2. Vinculacion tecnoldgica con instituciones de investigacién y desarrollo.

3. Generacién de empleo previsto en la implementacién del proyecto.

4. Nivel de compromiso en el armado del proyecto.

5. Integracion a la cadena de valor que impacte en el Desarrollo Local.

6. Vinculacion con encadenamientos productivos.

7. Factibilidad técnico-econémica para la implementacién del proyecto.

8. Sustentabilidad en el tiempo.

9. Riesgos de litigios por uso de licencias y violacion de propiedad intelectual.

10. Factibilidad de acuerdos de transferencia tecnoldgica.

Considera la puesta en marcha del proyecto estructurado en la etapa de preincubacién, con
el fin de llegar al mercado con productos o servicios. En esta etapa se concentran los
esfuerzos en disminuir los riesgos de este negocio y fortalecerlo a través de apoyo
experimentado, redes de contacto y una serie de servicios destinados a facilitar la
implementacién del proyecto, transformando los avances cientificos y tecnolégicos en éxitos
industriales y comerciales. Ofrece un ambito adecuado para la creacidon de nuevas
empresas, y provee una serie de servicios de apoyo a su puesta en marcha, uniendo



capacidad emprendedora, investigacion y desarrollo, comercializacion de tecnologia e
instituciones financieras. Se prevé un plazo maximo de cuatro meses.

Estadio del proyecto para esta etapa: Semilla.
o Desarrollo de la idea inicial hasta conseguir un Producto Minimo Viable.
o Deben asentar las bases legales del proyecto y crear el pacto de socios.
o Se busca principalmente validar el modelo de negocio.
o Nivel de Maduracién Tecnolégica: TLR 7 a TLR 9.

Actividades
Incubacion

Entregable

Objetivo

Plan de Negocios
Inicial

Plan de
Comercializacion y
Marketing

Formalizacion del
equipo de trabajo.

Negociacion de la
Transferencia.

Definicion del Producto
Minimo Viable
Formalizacioén de la
EBT y el equipo de
trabajo.

Estrategia de
Levantamiento de
Capital.

Estructura de Costos, Plan de
Inversiones, Modelo de Monetizacion.

Mision, Vision, Valores, Marca,
Estrategia de Comercializacién y
Comunicacion.

Acuerdo de Socios o Vesting.

Propuesta y Analisis de las Partes
Involucradas. Acuerdos de
Transferencia Tecnoldgica con
Universidades e Instituciones
Cientificas. Estrategia de Registro de
Propiedad Intelectual.

Procesos y Productos
Comercializables.

Alta de la Personeria Juridica. Alta de
empleados. Contratos de Pasantias y
Servicios.

Busqueda de Inversores Angeles y
Distintas Lineas de Financiamiento.

Definir Plan de Negocios Inicial para
poder llevar adelante los acuerdos de
transferencia y los recursos
necesarios para la puesta en marcha
de la nueva empresa.

Definir canales, roles y actividades
para la comercializacion.

Formalizar mediante un convenio de
incorporacién de acciones en un plazo
de tiempo determinado y objetivos
cumplidos.

Formalizar mediante convenios,
aportes y forma de participacién de las
instituciones en las empresas.

Tener un producto/servicio listo para
su comercializacion.

Definir y Registrar la Estructura
Juridica de la empresa consolidada.

Identificar y brindar asistencia para
aplicar a las distintas lineas de
financiamiento publico e incorporar
inversores privados.
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B.- FONDEO Y POST-INCUBACION

Esta etapa tiene como objetivo colaborar con las nuevas empresas constituidas en la
obtencion de nuevos fondos y alianzas para consolidarse y/o expandirse, para ello
necesitan la asistencia necesaria para comenzar un proceso de levantamiento de capital o
“fundraising".

El Fundraising es el proceso de captaciéon de fondos de una EBT, lo hacen llevando
adelante rondas de inversion, empezando por la ronda semilla. Si la empresa comienza a
tener progreso, puede captar fondos en rondas posteriores.

Una ronda de inversion es un tipo de financiamiento, mediante el cual una startup obtiene
inversion, generalmente de firmas de venture capital, inversionistas angeles, y aceleradoras,
entre otras. La disponibilidad de rondas de inversion es el principal estimulo para la creacion
de nuevas compaiiias y tecnologias.

Actividades

Post Incubacién Entregable Objetivo

Perfil de los inversores,
Valuacion, One pagery
Documentacion.

Disefio de la ronda de
inversién y pitch deck

Sumar los conocimientos necesarios para
conseguir inversion.

Taller de Pitch Pitch deck”y ensay.o de la Prepgrar la presentacion y documentacién
presentacion ante inversores. para inversores.

Confeccion de los Aporte Irrevocable, Nota Definir segun la tipologia de la empresa el

vehiculos de inversion Convertible o SAFE. mejor vehiculo de inversién

: : Presentacion ante inversores Ronda de Pitch ante inversores locales y
Pitch ante inversores.

privados fondos aliados.
., Firma del Vehiculo de
Co-Inversion . ., . . .,
. Coinversion entre el Fondo de Financiamiento del Fondo de Inversiéon e
Inversores Privados y - .
FID ICCT] Inversion del ICCTI e Inversores Inversores Privados.

Privados




